銷售管理 - 個別的任務  

基於公司，你工作為，選擇一種產品或者服務然後說明行銷組合在你的公司的銷售努力上扮演的角色。 

你的答案應該有至少以後的章節︰  
第1(20%)部分 

· 公司背景(例如  簡短歷史,營業性質,等等) 

· 使命書  

· 公司和銷售客觀的(s)  

· S.W.O.T

· 競爭者  

· 目標客户確定的位置  

第2(60%)部分 

· 行銷組合  

· 產品  

· 定價  

· 分發  提升  

第3(20%)部分 

· 公司正做好銷售工作嗎？  為什麼？ 

- 銷售建議 

長度︰ 大約2000個單字 

字體尺寸︰ 8，10或者12 

隔開︰ 單個行間距 

評論︰ 請只集中於1種產品否則服務也證明全部答案是正確的。 答案應該被提出恰當的表格.  使用標題和附屬標題被大力推薦 

· 特別的暗示 

· 研究銷售&   銷售材料(  例如  公司的小冊子,目錄,網頁,等等)  你的公司 [試試從你的公司的銷售/市場開發部得到這些材料 ]

有一些理解你的公司的競爭者 

-----END ------

